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Sozietit fir unternehmerischen

Verkaufstraining Pharma-AuRendienst

Schwerpunkttraining: ,,P.R.0.F.1.S.“
Zielgruppe: langjahrig erfahrene AuBendienstmitarbeiter

Das Potenzial erfahrener AuBendienstmitarbeiter in der
zweiten Halfte ihres aktiven Berufslebens wird voll
ausgeschopft. Die AuBendienstmitarbeiter sind
swachgerittelt” und motiviert fiir hohe Leistung und
uberdurchschnittliches Engagement fur ihre Kunden.

1. Selbstmanagement:

* Personliche Standortbestimmung
Zeit- und Zielplanung
Balance Beruf und Privat
Selbstverantwortung und Selbstmotivation
Kreativitat und Mut fur neue Herausforderungen
Alte Gewohnheiten und Routinen Gberwinden
Gemeinsam gewinnen durch partnerschaftlichen
Know-how-Transfer

2. Profi-Techniken fiir den Verkauf
» Ziel- und ergebnisorientierte Gesprachssteuerung
* Kreative Gesprachseinstiege mit nachhaltigem Effekt
* Reframing (= ,positives Umdeuten“ von Einwanden,
Vorwanden und Kritik des Kunden
* Nutzenorientierte typologiegerechte Argumentation
* Verbindliche Vereinbarungen

Intensives erlebnisorientiertes Training durch einen in der
Branche erfahrenen Verkaufsprofi mit parallelem begleitendem
Einzelcoaching zur Klarung individueller Strategien in einem
vertraulichen Rahmen durch einen erfahrenen
Managementcoach.

2-3Tage

Notizen:



